WEB PROCEDIMENTO OPERACIONAL PADRAO - POP N° 1511.0020

SOLUGOES INTELIGENTES

APLWEB SOLUGOES INTELIGENTES Versdo do Documento N° 1.0
ng,SPTAERI\'/II'ﬁ @Eh\_’r\’gé) Data da Reviso 04/12/2015
MODULO/MENU PRODUTOS/SERVICOS Data de Publicacdo 04/12/2015
Procedimento Sugestao de compras para venda e uso interno

Gestor

1. Descricao

Este Procedimento Operacional Padrdao define as etapas necessdrias para realizar uma sugestdo de
compras de itens para revenda (“Para venda”), bem como para uso interno (“*Fora de venda”).

2. Responsaveis:

Relacionar abaixo as pessoas que detém papel primario no POP, dentro da ordem em que a atividade é
executada, preferencialmente incluir dados de contato como e-mail e telefone.

a. LISTA DE CONTATOS:

No Nome Telefone e-mail
Titular:
1
Substituto:
Titular:
2
Substituto:

3. Requisitos:

Antes de utilizar o recurso de sugestdo de compras, € necessario verificar se ha produtos e
estoque/filial/loja cadastrados no APLWeb. Produtos podem ser cadastrados no menu Produtos/Servigos,
no grupo de opgdes Produto e opgdo Novo Produto. Ja estoque/filial/loja podem ser cadastrados também
no menu Produtos/Servicos, no grupo de opcdes Estoque e opcdo Novo Estoque/Filial/Loja. E importante
verificar se os fornecedores estdao cadastrados no APLWeb. Isso pode ser feito no menu do topo em
“Pessoas”, no grupo de opgdes “Pessoas” e opcao “Novo Fornecedor”.

4. Atividades:

Abaixo estdo os passos necessarios para utilizar o recurso de sugestdao de compras. Primeiramente,
iremos especificar as etapas para sugestao de compras de produtos que serao revendidos.

Paginaldeb5



POP N°: 1511.0020 @Titulo: Sugestdo de compras para venda e uso interno Versdo: 1.0

I. Utilizando a sugestiao de compras de produtos para revenda

Passo 1. No menu do topo, clique em “Comercial”.

va-"i " 1 'l"":--t H 1
pod)] 4 gy aln

wlnigio.) wBessoas.) whrodutos/Sendigos.) P

Passo 2. No menu da lateral, em “Pedidos a Fornecedores”, clique em “Novo Pedido”.

Expedigio

Pedidos a Fornecedores
Novo Pedido off ~
Lista

Estatistic as

Passo 3. Em sequida, aparecera uma lista dispondo de varios fornecedores, clientes e
clientes/fornecedores. Escolha um fornecedor ou cliente/fornecedor.

Para uma pesquisa mais rapida é possivel fazer filtros, digitando o nome da pessoa, razdo social,
CNPJ/CPF, telefone e/ou fax e, em seqguida, clicando no icone da lupa.

ﬁ Lista de Fornecedores Pagina 1234567890
Pessoa v ) Razdo Social »a CNPJ/CPF wa Telefone #a  Faxwa Cidade ».a Situacao Cadastral ».a

= = O
@ eatcao CLIENTE BALCAO 47237619340 55(85)30652857 Fortaleza Sl
7) FORNECEDOR GENERICO {CTRJCEDOR GENERICO 4754858700010 Fortaleza il 0
() AKI DETUDO WAL DEZ ALVES DE SOUSA ME B9375053000193  (85)30995500 Fortaleza Cliente %)
@ via DIReTA VIA DIRETA IND. E COM. DAMODA S/A o ane0t- Fortaleza Cliente @)
@ starpeT STARPET RECICLAGENS LTDA oo E0IB0D00T- 3637140005 Maracanau Cliente @)

Passo 4. Ndo inicie agora a criacdo do pedido, antes va até a aba “Sugestdo de Compras” e clique nela.

[Ref. |{PROV265) €ls]
Fornecedor @FORNECEQOR GENERICO

Situagio Cadastral O Rascunho (a Confirmar)

Autor/Solicitants &Maciano Pedro

.Tipo de Pagamento :

Forma de Pagamento
Data do Pedido
Projeto

(g

& s

Transportadora
Tipo de Frete

|Valor | 0,00|Real
|Valor ICMS | 0.00|Real
(ot | 0.00|Real

~

Passo 5. Informe um periodo de vendas para que se possa fazer a analise de vendas e pedidos feitos em
um determinado intervalo de tempo, e, baseado nisso, seja possivel ter as sugestdes ideais para o pedido
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gue sera criado. Para isso, em “Periodo de venda”, escolha as datas desejadas e depois clique no icone da
lupa.

Ref [(PROV28S) €]5]
Formecedor FORNECEDOR GENERICO
Situag o Cadastral O Rascunho (a Confirmar)
Autor/Salicitants & Maciano Pedro
Categorias Produto Estado (De vendas) Perinda de Venda Qutros Forn, 7 Sem Movimentao no Perioda
v FaraVenda v 02082015 A 0220015 v A = ¢OE

E possivel fazer filtros especificando categorias, produto, estado (de vendas), outros fornecedores e
periodo que ndao houve movimento.

Vamos explicar trés desses tipos de filtro, que sdo: “Estado (De vendas)”, “Outros Forn.?” e “Sem
Movimento no Periodo”.

“Estado (De vendas)” diz respeito se o item sera para revenda ou para uso interno. Caso escolha a opcao
“Para venda”, indica-se que o produto sera para revender. Agora, caso opte por “Fora de Venda”, significa
gue o item sera consumido internamente.

“Outros Forn.?” é um tipo de filtro que permite ver produtos de um determinado fornecedor ja pré-
selecionado (e somente dele) ou visualizar itens de diversos fornecedores. Caso escolha “Nao”, aparecera
somente os produtos do fornecedor escolhido, mas caso opte por “Sim”, sera possivel ver de varios
fornecedores.

Por fim, o filtro “Sem movimento no periodo” é um recurso utilizado para ver um determinado periodo
gue nao houve movimentos. Quando colocadas as datas, aparecera os produtos que ndo foram
movimentados naquele intervalo de tempo especificado.

Categorias Produto Estado (De vendas) Perioda de Venda Outros Forn. ? Sem Movimento no Periodo

v @ @Paravenda v 2082015 HADAIR0G 5 v A =] OX

¢ ¢ g ¢

Antes de continuar os proximos passos, € importante entender algumas informagdes que aparecerdo
guando as datas de periodo de venda (ou consumo) forem selecionadas. Dispomos das seguintes
informacodes: “Ref.”, “Ref.Forn.”, “Produto”, “Preco”, “Loja/Estoque/Vendas dos (4) meses”, “Med.”, “Est.”,
“Ped.”, “Ult.Val.”, “Ult.Qdt.”, “Data”, “"Qdte” e “Valor”.

Ref, I Preco Loja / Estoque / Vendas dos (4) mesesl |Ul1:.Val:| IUlt.Qtd.I I gtde.l
BACIA 35 & CLINICA DOS CAPACETES -MATRIZ 120 0000 000

@ 410007500030 00000028 LILAS /U 541 — 30 2,00 60 26/05/2014 D 2.00 [ ok ]
¥ Estoque Geral oo oooo ooo

A primeira coluna, que temos o "Ref.”, é a referéncia do item reconhecida internamente pela sua
empresa. A “Ref.Forn.”, que estd na segunda coluna, é a referéncia conhecida pelo fornecedor. Em
seguida, temos as descricbes referentes a venda do produto. Na préxima coluna, temos “Preco
Loja/Estoque/Vendas” que dizem respeito, respectivamente, ao preco e andlise de vendas més a més
(neste caso, foram analisados quatro meses). Na préxima, temos a “Med.”, que nada mais é do que a
média de vendas, considerando, neste caso, os quatro meses especificados. O “Est.”, que vemos em
seguida, refere-se ao estoque geral das lojas. Na coluna a seguir, temos o “Ped.”, que informa os pedidos
gue ja foram encaminhados ou feitos. “Ult.Val.” (Ultimo valor) é o Ultimo preco unitario pelo qual foi
comprada a mercadoria; “Ult.Qtd.” (Ultima quantidade) é a quantidade registrada na uUltima compra; e a
“Data” corresponde ao dia, més e ano desse movimento. Na penultima coluna, em “Qtde.” (quantidade),
€ possivel conferir o recurso de sugestdo de vendas. Portanto, a numeragdo indicada dentro da caixinha
sugere a quantidade ideal para ser comprada do fornecedor, baseada nos meses especificados
anteriormente. Por fim, temos o preco unitario de fornecedor do item devidamente atualizado.
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Passo 6. Na penultima coluna, explicada anteriormente, podemos alterar a quantidade sugerida, se
desejado, ou simplesmente deixar a sugestdo da maneira como esta. Para adicionar o produto no pedido,
basta somente clicar em “OK"”, como abaixo:

Wos 5 0000 000
— 4 }
" Estoque Geral gl 0 0 O @ 0,00

@ Brooos-o04 BT0004 Sl 000 10000 010 50 1 lo ‘-UEDED
@ mac 10000] 0 0 0 0| 000
Esza CLINICA DOS CAPACETES - FILIAL Slo ool oo
:i:::Lmtt:A DOS CAPACETES-FILAL A 0000 000 0

CALCA JEANS .
51 00 G 138 _ 100 02/12/2015 25,

@ 3300060000136 L AZUL /36 5000 G cLINICA DOS CAPACETES - MATRIZ 64 0000 000 3 =0 dCeZeuish S m
@ oirecTa 10000 000
& Estoque Geral 9 ho2g 528

stoque Gera & 12 F

Se for confirmado, aparecerd um icone de “V”, que indica a adigdo do(s) produto(s) no pedido. Como a
seguir:

BOTAC QEstoque Geral 000D D0 0D 0,00

@ s10004.004 BTO004 L ARATIA 000 __ 10000 0,10 50 1 0,10 ¢
Wmac 10000 0 0 0 O 000
‘;m;cumc.e\ DOS CAPACETES - FILIAL 0 000D 000

G cunicA DOS CAPACETES -FILAL - A\ 0 0 0 0 000
03

CALCA JEANS . :
: 1081 50,00 135 25,00 100 0211212015 5 25,00
@ o33000609001.36 AZUL 138 ¥ CLINICA DOS CAPACETES - MATRIZ 64 0000 000 - ¢
% DIRECTA 10000 000
- 193
&Estoque Geral A 00129 525

Passo 7. Va3 até o final da tela e clique em “Gerar pedido de compra a partir dos pedidos selecionados”.
Feito isso, os itens ja estarao listados na ficha do pedido de fornecedor.

- CHAVEIRG o) : y , 5
@ 12345 12345 S COR T 000 % Estoque Geral 1 0.00 - 10,00 | 0 10,00 " ox
& ALMOXARIFADO 1| |0.00
COLETEKIDS PP % CLINICA DOS CAPACETES - o looo
019000634004 PRO11-806 806 VM 15680 AL 02 -1 112,30 1 D4/032014 0 11230 | @D
36 LARANJA /36 — -
% Estoque Geral A 0,00

Total de itens: 25

| Gerar Pedido de Compra a partir dos itens selecionados |

Passo 8. Na ficha do pedido, realize a confirmacgao clicando em “Confirmar”. O pedido estara pronto.

Dherigln MAAS: Prigo L. Db, D, Wl Tatal
BT0004-504 - EOTAS o% D40 \ 00 @ [
DXICO0E0R00T.J6 - CALCA JEANS F E a
Adiclons nova linha - Jona Livwre [C# L4 Progo Lnit. Cuant e
Teupas ¥
.
" v - o
Adicionar nava linha - ProdutovSerdgos para Yenda Cruang e
Fiwf da ssquen
+
o [ Jacion ]
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I1. Utilizando a sugestdao de compras de produtos para uso interno

Agora, vamos filtrar itens fora de venda, ou seja, aqueles que serdo usados internamente, e nao
revendidos.

Passo 1. Realize normalmente os passos antes mencionados 1, 2, 3 e 4.

Passo 2. No filtro “"Estado (De vendas)”, altere “Para venda” para “Fora de venda” e clique no icone da
lupa, como a seguir:

Categorias Produto Estado (De vendas) Periodo de Venda Outros Forn. 7 Sem Movimento no Periodo
v |ParaVenda v B A B v EA B
| Para Venda |
Fora de Venda
Pagir @

Passo 3. Informe um periodo para que se possa fazer a analise de consumo em um determinado
intervalo de tempo, e, baseado nisso, seja possivel ter as sugestdes ideais para o pedido que sera criado.
Para isso, em “Periodo de consumo”, escolha as datas desejadas e depois clique no icone da lupa.

Categorias Produto Estado (De vendas) Periodo de Consumo Qutros Forn, 7 Sem Movimente no Periodo
v ForadeVenda v | (0410812015 A D4N2R015 F v A @O@

Passo 4. Agora, podemos alterar a quantidade sugerida, se desejado, ou simplesmente deixar a sugestdo
da maneira como esta. Para adicionar o produto no pedido, basta somente clicar em “OK”, como abaixo:

5 ALMOXARIFADO g\ 0000 000
% ARMAZEM TESTE D 0000 000
@ cunica pos 2 0000 0o

CAPACETES -FILIAL 02

[
o
=

@ cunica pos A T
CAPACETES - FILIAL 03

& cunica pos

207
CAIXA BRINQUEDCS CAPACETES - MATRIZ A eHuuan 0
: 7 PEGAS (KIT D1) " iaea §i53 7 3 i
@ mrpoco2  Cx000 CAXA BRINQUEDOS 480 @ oeeTa T 4323 3 li E] 1,13 ¢m
7 PECAS (KIT 01) iy
T 15308
@Esloque Geral A 0000 0oo
% esToQUE TESTED1 D 0000 000
© om A oooo ogo
T MATERIA PRIMA 2000 0000 000
- 202
¥ OFICINA A 0000 000
% CLINICA DOS CAPACETES - [ g 000 000
FILIAL 02
% CLINICA DOS CAPACETES - 5000 0 0 0 0 lo0a 0
@ empoor 982300 Embalager Teste B FILIAL 03 200 100 1000 5 |[1.00 w
% CLINICA DOS CAPACETES-| gl g oo o looo s
MATRIZ
"5 Estoque Geral gpjoooo 000

Passo 5. Basta somente entdo seguir os passos 7 e 8 descrevidos anteriormente para, respectivamente,
gerar o pedido a partir do itens selecionados e confirma-lo.

5. Material de Suporte:

http://www.directaweb.com.br/aplweb/index.php/video-aulas/148-sugestao-de-compras-de-fornecedor-no-aplweb
http://www.directaweb.com.br/site/pdf/extras/Aula42-SugestaodecomprasnoAPLWebegeracaodopedido.pdf
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